METODOLOGIA PARA
EMPRENDER EN NUEVOS
NEGOCIOS.

La investigacion es inversamente
proporcional al riesgo.
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Antes
de emprender

¢En qué deseamos emprender?

¢Qué conocemos de este negocio?

¢Qué nos gustaria conocer?

;Cual es la experiencia en emprendimiento?




Graciela Veéliz

Directora de Research de Amanta.

Te voy a contar
ciertos detalles
sobre los
emprendedores

Aprender de los otros,
nos facilitara el camino
del emprendimiento.




(Calificaciones
sobre 10)

Tabla 3. Evaluacion de los ecosistemas de paises latinoamericanos seleccionados
Nivel de ingresos
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Financiamiento para emprendedores 2.88 478 375 3.39 252 339 434 378 438
Politicas gubernamentales: apoyo y relevancia &8 3.92 47 5 2.41 3.43 449 346 4.6
Politicas gubernamentales: impuestos y burocracia 266 225 479 31 353 318 3.91 358 4.22
Programas gubernamentales 3.44 391 5.47 4.53 3.44 3.89 417 3.58 4.85
Educacion en emprendimiento: etapa escolar 349 203 254 305 188 249 319 278 3.39
Educacion en emprendimiento: postsecundaria 539 425 493 5.29 3.82 473 49 4.42 4.82
Transferenciade | + D 3.1 3.21 3.69 3.56 247 321 377 334 43
Infraestructura comercial y legal 444 453 439 4.02 344 423 48 4.75 5.6

499 5.84 4.3 4.5 3.26 4.45 553 5.02 5.21
3.7 3.86 394 3.94 3.79 372 443 3.88 4.58
697 549 772 5.76 575 6.24 6.21 6.34 6.93
592 3.72 5.27 474 48 488 5.08 4.66 526

Dindmica del mercado interno
Apertura del mercado interno
Infraestructura fisica

Normas sociales y culturales

Fuente: elaborado por los autores con datos de la Encuesta Nacional de Expertos, Global Entrepreneurship Monitor 2019.




Intencion

Actividad emprendedora
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Ecuador Brasil Chile Colombia

Potencial

Percibe buenas
oportunidades para
emprender en los
proximos 6 meses.

Intencional

Espera iniciar un nuevo
negocio dentro de los
proximos tres anos.

Nuevo

Es actualmente
propietario de un
negocio que ha operado
por mas de 3 y menos
de 42 meses.

Establecido

Es actualmente
propietario de un
negocio que ha
operado durante mas
de 42 meses

Salida de
negocios

Dejo la gestion de
un negocio durante
el ultimo ano, por
cualquier motivo.
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Motivo
de cierre




Politicas de gobierno

Impuestos y burocracia: Refleja la falta de una
politica dedicada a pequenas empresas Yy
emprendimientos (al momento de la recoleccion de
datos no se discutia ni aprobaba aun la Ley de
emprendimiento). a) Las empresas nuevas no son
favorecidas por sistemas de aprovisionamiento
publico. b) Las nuevas empresas no pueden realizar
los tramites administrativos en aproximadamente
una semana. c) Los impuestos constituyen una
barrera para la creacion de empresas y el impulso al
crecimiento de las empresas en general.

Apoyo financiero

Refleja la baja disponibilidad de capital propio de los
emprendedores y la insuficiencia de financiamiento
privado y publico. La fuente habitual son los familiares y
amigos, y aun no hay fuentes no tradicionales como
inversores angeles, por ejemplo. a) Insuficiente capital
de riesgo. b) Bolsa de valores no ofrece posibilidades
a emprendedores. ¢) El crowdfunding no es una
modalidad ampliamente utilizada.

Transferencia de |+D

Percibida como una debilidad del entorno, evidencia
la todavia pobre transferencia de ciencia y otros
conocimientos desde las universidades hacia las
empresas nuevas y en crecimiento y la dificultad de
las empresas de base cientifico-tecnoldgica locales
de competir globalmente. a) Alto costo de acceso a
tecnologia. b) Insuficiente apoyo del gobierno para
acceder a tecnologia. c) Insuficiente apoyo a cientificos
para que puedan explotar econdmicamente sus ideas
a través de la creacion de empresas. Este resultado se
repite en otros paises de la region.

@)



Entendiendo el entorno
del emprendimieinto en el
pais, hemos creado este

que te ayudara a
tomar deciciones optimas
en tu negocio.



El

emprendimiento
Y SUS
obstaculos.

Los obstaculos de emprender no solo son por
dinero, como podemos observar la mayor barrera
para seguir son temas personales. Ya nadie te definira
tu horario, ahora trabajaras por responsabilidad y
eso te generara la crisis de la LIBERTAD. Si no la
sabes manejar te puede llevar a cerrar tu negocio.
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Es el sentimiento mas comun al
enfrentarnos a algo nuevo, es lo mas
humano que podemos ser, este miedo
puedes mitigarlo con INVESTIGACION,
porque la incertidumbre acrecentara tu
miedo a hacer las cosas mal.

Dudara de nosotros porque tambiéen tienen
miedo de perder estabilidad o de disminuir
la entrada monetaria y te atacaran y tus
emociones deben ser fuertes para poder
conllevar esto sin perder tu sueno ni a tu
familia. Lo mejor aqui es tener un plan
para que todos comprendan desde que
momento vas a generar dinero y cuanto
dinero generaras, esto significa hacer un
BUSINESS PLAN.



SUENO EN ALTO, SAL DEL SISTEMA,
PON TUS PROPIAS REGLAS

'
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Para emprender no hay reglas, pero si se necesita mucha pasion
y generar ese diferenciador que tu publico objetivo esta esperando,
pero que aun no sabe que lo necesita.




Plan de Plan
Marketing Financiero

Plan de Plan
Medios Comercial




Design Thinking

Plan de marketing

Research

Tamano del
mercado

(Dinero)

Poblacion
objetiva

;Como es
fu poblacion
objetiva?

Brand Key
& Driver

Arquetipo
de marca

Marca, logo,
slogan

U.niverso
visual




Para crear tu modelo
financiero debes
concentrarte en
cuatro etapas:

Inversiones que necesita tu
proyecto para salir adelante.

Los costos que implica el proyecto.

Proyectar tus ventas al menos a un ano.

Generar los indicadores financieros
para entender cuan rentable es tu
negocio (con esto no podras decir que
cerraste porque el negocio no era
rentable, lo sabras antes de empezar).




Plan
comercial

iListo!
Ahora tienes
tu business plan



Si vas a tener uno 0 mas socios procura que sus
habilidades sean complementarias, asi su negocio cubrira
todos los aspectos y no tendran solo un punto de vista.

Es importante tener un equilibrio emocional para crear, asi
que procura alimentarte bien (como frutas y vegetales),
has actividad fisica diaria, y ten un tiempo para meditar.

Aprende de tus errores y mira con alegria y humildad
tus aciertos.

Recuerda que siempre se podra mejorar.

Cumple con tu plan, revisalo a diario y mira las metas
que vas cumpliendo.
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